
หลักสูตร กลยุทธ์การขายและการตลาดเพื่อสร้างความได้เปรียบ

พฤหัสบดี ที่ 27 ตุลาคม 2559

1) ทักษะทางการขายและการตลาดแบบดั่งเดิมและแบบใหม่ที่ธุรกิจต้องการ
2) แนวคิดทางกลยุทธ์การแข่งขันทางการตลาดและการขายยุคใหม่
        ทฤษฎีการอยู่รอดทางการขายและการตลาดจากแรงบีบทั้ง 5
        การวิเคราะห์คู่แข่งขัน (Competitor Analysis)
        การกำหนดบทบาทในฐานผู้นำ ผู้ท้าชิง ผู้ตาม และผู้ที่อยู่ในตลาดเฉพาะ
        กลุ่ม (Niche Market)
3) ขบวนการวางกลยุทธ์การขายและการตลาดที่ประสบผลสำเร็จ
        การพัฒนากลยุทธ์ของตำแหน่งการขายและการตลาด
        กลยุทธ์การเพิ่มยอดขายที่ประสบผลสำเร็จ
        กลยุทธ์การตั้งรับและการบุกทางการตลาด (Defense & Attack Strategy)
        กลยุทธ์การจับตลาดเฉพาะ (Niche Strategy)
4) กลยุทธ์ด้านการขายที่มุ่งสู่การตลาดเป็นสำคัญ
        การบริหารเวลาในกระบวนการขายเชิงกลยุทธ์
        การจัดการปิรามิดลูกค้า
        7 ขั้นตอนของการขายแบบ CRM เพื่อรักษาลูกค้าเดิม
        สูตรการขายเพื่อแสวงลูกค้าในตลาดใหม่

Course Outline
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“สร้างสรรค์กลยุทธ์ เรียนรู้สูตรการขาย
สู่ความได้เปรียบเหนือคู่แข่ง”

     เรียนรู้สูตรและเคล็ดลับความสำเร็จในด้านการขายและการตลาด
เพื่อนำพาองค์กรสู่การเป็นผู้นำทางการตลาดด้วยแนวทางที่จะเพิ่ม
ยอดขายแก่องค์กร  โดยหลักสูตรนี ้จะมุ ่งเน้นให้นักการขายและ
นักการตลาดได้เข้าใจถึงทิศทางการขายการตลาดและความต้องการ
ของลูกค้าในอนาคตรวมถึงการวิเคราะห์การเปล่ียนแปลงทางการขาย
การตลาดได้อย่างมีหลักการการนำเอากลยุทธ์การขายและการตลาด
ต่างๆ มาใช้ เพื่อสามารถเอาชนะคู่แข่งได้ตามคาดหวัง
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หลักสูตร กลยุทธ์การขายและการตลาดเพื่อสร้างความได้เปรียบ

Objective

หลักสูตรนี้เหมาะกับนักขาย ผู้บริหารทีมขาย
 ผู้รับผิดชอบทางด้านการขาย

 นักการตลาด ผู้จัดการฝ่ายการตลาด
ผู้ที่รับผิดชอบทางด้านการตลาด และผู้ที่สนใจ

เพื่อให้ผู้เข้าอบรมสามารถวิเคราะห์การแข่งทางการขายการตลาดเบ้ืองต้นได้
เพื่อให้ผู้เข้าอบรมสามารถวิคราะห์ความสามารถทางการแข่งขันของตนเองได้
เพื่อให้ผู้เข้าอบรมสามารถนำกลยุทธ์ทางด้านการขายและการตลาดต่างๆไป
ปรับใช้ได้ของธุรกิจของตน

พฤหัสบดี ที่ 27 ตุลาคม 2559 (อบรมเวลา 9.00-16.00 น.) 
สถานที่ โรงแรม  Swissotel Le Concorde (ถ.รัชดาภิเษก)    ค่าธรรมเนียม 5,800 บาท (ไม่รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม) 

วิทยากร ดร.วิชัย ว่องศิลป์วัฒนา
กรรมการผู้จัดการ
บริษัท ลัคก้ีสตาร์อินเตอร์เนช่ันแนล(ประเทศไทย)จำกัด
ประสบการณ์
รองผู้อำนวยการการขาย บริษัท โอสถสภา จำกัด
ผู้บริหารด้านการตลาดและการขาย  
บริษัท เป๊ปซ่ีโคล่า เซ้าท์อีสเอเชีย จำกัด
บริษัท พร๊อตเตอร์แอนด์แกมเบิล จำกัด ( พีแอนด์จี )
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