
หลักสูตร กลยุทธ์การขายและการตลาดเพื่อสร้างความได้เปรียบ

พุธที่  11  ตุลาคม 2560

1) ทักษะทางการขายและการตลาดแบบดั่งเดิมและแบบใหม่ที่ธุรกิจต้องการ

2) แนวคิดทางกลยุทธ์การแข่งขันทางการตลาดและการขายยุคใหม่

        ทฤษฎีการอยู่รอดทางการขายและการตลาดจากแรงบีบทั้ง 5

        การวิเคราะห์คู่แข่งขัน (Competitor Analysis)

        การกำหนดบทบาทในฐานผู้นำ ผู้ท้าชิง ผู้ตาม และผู้ที่อยู่ในตลาดเฉพาะ

        กลุ่ม (Niche Market)

3) ขบวนการวางกลยุทธ์การขายและการตลาดที่ประสบผลสำเร็จ

        การพัฒนากลยุทธ์ของตำแหน่งการขายและการตลาด

        กลยุทธ์การเพิ่มยอดขายที่ประสบผลสำเร็จ

        กลยุทธ์การตั้งรับและการบุกทางการตลาด (Defense & Attack Strategy)

        กลยุทธ์การจับตลาดเฉพาะ (Niche Strategy)

4) กลยุทธ์ด้านการขายที่มุ่งสู่การตลาดเป็นสำคัญ

        การบริหารเวลาในกระบวนการขายเชิงกลยุทธ์

        การจัดการปิรามิดลูกค้า

        7 ขั้นตอนของการขายแบบ CRM เพื่อรักษาลูกค้าเดิม

        สูตรการขายเพื่อแสวงลูกค้าในตลาดใหม่
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“สร้างสรรค์กลยุทธ์ เรียนรู้สูตรการขาย

สู่ความได้เปรียบเหนือคู่แข่ง”

     เรียนรู้สูตรและเคล็ดลับความสำเร็จในด้านการขายและการตลาด

เพื่อนำพาองค์กรสู่การเป็นผู้นำทางการตลาดด้วยแนวทางที่จะเพิ่ม

ยอดขายแก่องค์กร  โดยหลักสูตรนี ้จะมุ ่งเน้นให้นักการขายและ

นักการตลาดได้เข้าใจถึงทิศทางการขายการตลาดและความต้องการ

ของลูกค้าในอนาคตรวมถึงการวิเคราะห์การเปล่ียนแปลงทางการขาย

การตลาดได้อย่างมีหลักการการนำเอากลยุทธ์การขายและการตลาด

ต่างๆ มาใช้ เพื่อสามารถเอาชนะคู่แข่งได้ตามคาดหวัง
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