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Sales Analysis
การวิเคราะห์การขายเพื่อสร้างความได้เปรียบ
ทางการแข่งขัน

พุธ ที่ 13 มิถุนายน 2561

หลักสูตรที่ 2

การวางแผนการขายสำหรับนักขายมือโปร

Sales Planning for Salesperson

อังคาร ที่ 12 มิถุนายน 2561

หลักสูตรที่ 1

สามารถเลือกหลักสูตรใดหลักสูตรหนึ่งหรือทั้งโปรแกรม

Sales Analysis and

 Planning Program  

อังคาร - พุธ ที่ 12 - 13 มิถุนายน 2561

โปรแกรมการวิเคราะห์และการวางแผนการขายสำหรับนักขายมือโปร

‘‘เทคนิคการวิเคราะห์และวางแผนการขาย

สูตรความสำเร็จสำหรับนักขายมือโปร’’



Sales Planning for Salesperson
หลักสูตรที่ 1 : การวางแผนการขายสำหรับ

                   นักขายมือโปร

วิทยากร  ดร.วิชัย  ว่องศิลป์วัฒนา

                        

 
รองผู้อำนวยการการขาย บริษัท โอสถสภา จำกัด 

และกรรมการผู้จัดการ บริษัท ลัคกี้สตาร์ อินเตอร์เนชั่นแนล (ประเทศไทย) จำกัด

ประสบการณ์ที่ผ่านมา

อังคาร ที่ 12 มิถุนายน 2561

    วงจรการวางแผนการขายสำหรับพนักงานขาย

    การประเมินจุดอ่อนและจุดแข็งในการขาย

    การกำหนดเป้าหมายการขายสำหรับพนักงานขาย

    การวางแผนการปฏิบัติการสำหรับงานขาย 

    การปฏิบัติตามสูตรวิเศษของ แมคคินเลย์

    สูตรการตลาดยุคใหม่ที่นักขายต้องใช้กฎ 20:80 ต่างจากกฎ 10:90 อย่างไร

    การวางกลยุทธ์การเพิ่มยอดขายและการสร้าง Sales Productivity 

    กลยุทธ์การเป็นที่ปรึกษาให้ลูกค้าประเภทร้านค้า/ช่องทางจัดจำหน่าย

    สูตรการสร้าง Sales Performance

    การทำ Sales Report & Sales Evaluation

    การวางแผนการขายสำหรับลูกค้ารายใหญ่ หรือลูกค้าเฉพาะเป็นราย ๆ

    การวางแผนในขั้นตอนกระบวนการขายต่าง ๆ

    การวางแผนเก็บเงินจากการขายในสภาพเศรษฐกิจขาลง

" การวางแผนการขายด้วยกลยุทธ์การขายที่เป็นเลิศ "

โปรแกรมการวิเคราะห์และการวางแผนการขายสำหรับนักขายมือโปร



Sales Analysis
หลักสูตรที่ 2 : การวิเคราะห์การขายเพื่อสร้าง

                   ความได้เปรียบทางการแข่งขัน

พฤหัสบดีที่ 13  มิถุนายน  2561

‘‘เรียนรู้เทคนิคการวิเคราะห์การขาย ผ่านมุมมองต่างๆ 

ทั้งด้านการประเมินผลงานขาย ด้านลูกค้า และผลิตภัณฑ์

สู่การนำมาใช้เพื่อปรับปรุง แผน และกลยุทธ์การตลาด และการขาย’’

รองผู้อำนวยการการขาย บริษัท โอสถสภา จำกัด 

และกรรมการผู้จัดการ บริษัท ลัคกี้สตาร์ อินเตอร์เนชั่นแนล (ประเทศไทย) จำกัด

อังคาร ที่ 12 มิถุนายน 2561

    วงจรการวางแผนการขายสำหรับพนักงานขาย

    การประเมินจุดอ่อนและจุดแข็งในการขาย

    การกำหนดเป้าหมายการขายสำหรับพนักงานขาย

    การวางแผนการปฏิบัติการสำหรับงานขาย 

    การปฏิบัติตามสูตรวิเศษของ แมคคินเลย์

    สูตรการตลาดยุคใหม่ที่นักขายต้องใช้กฎ 20:80 ต่างจากกฎ 10:90 อย่างไร

    การวางกลยุทธ์การเพิ่มยอดขายและการสร้าง Sales Productivity 

    กลยุทธ์การเป็นที่ปรึกษาให้ลูกค้าประเภทร้านค้า/ช่องทางจัดจำหน่าย

    สูตรการสร้าง Sales Performance

    การทำ Sales Report & Sales Evaluation

    การวางแผนการขายสำหรับลูกค้ารายใหญ่ หรือลูกค้าเฉพาะเป็นราย ๆ

    การวางแผนในขั้นตอนกระบวนการขายต่าง ๆ

    การวางแผนเก็บเงินจากการขายในสภาพเศรษฐกิจขาลง

ความสำคัญและประโยชน์ของการวิเคราะห์การขาย

เป้าหมายและขอบเขตของการวิเคราะห์การขาย 

การวิเคราะห์การขายในแต่ละกลุ่มลูกค้า 

การวิเคราะห์การขายของผลิตภัณฑ์

ที่นำเสนอสู่ตลาด

การวิเคราะห์การขายในรูปแบบต่างๆ 

เทคนิคการประเมินผลและติดตามผลการขาย

วิธีวิเคราะห์และประเมินผลหลังการขาย

วิธีวิเคราะห์ถึงสาเหตุ และแก้ไขปัญหา

เพื่อเพิ่มความได้เปรียบทางการแข่งขัน

" การวางแผนการขายด้วยกลยุทธ์การขายที่เป็นเลิศ "

ามนาผ่่ทีณ์รากบสะรป

รองผู้อำนวยการ บริษัท เนสท์เล่ (ประเทศไทย) จำกัด 

และกรรมการผู้จัดการ บริษัท Strategic Solution International จำกัด

วิทยากร  อ.ธเนศ  ต้ังเจริญมั่นคง

                        

 



Strategic
Center

@strategiccenter

www.sbdc.co.th

ค่าธรรมเนียมการอบรม 5,900 บาทต่อหลักสูตร 

ทั้งโปรแกรม 2 วัน 9,900 บาท  (ไม่รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม) 

สถานที่ โรงแรมสวิสโซเทล เลอ คองคอร์ด (ถ.รัชดาภิเษก)

ค่าธรรมเนียมการอบรม 5,900 บาทต่อหลักสูตร 

ทั้งโปรแกรม 2 วัน 9,900 บาท  (ไม่รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม) 

สถานที่ โรงแรมสวิสโซเทล เลอ คองคอร์ด (ถ.รัชดาภิเษก)

1. สมัครผ่านทาง Website โดยสเเกน 
    QR Code เพื่อกรอกใบสมัครที่

2. สมัครผ่านช่องทาง Line โดยส่งรูปหรือ
    สแกนใบสมัคร

แล้วคุณจะได้พบกับสาระดีๆกด      
ด้าน People  Development
www.facebook.com/StrategicCenter

แฟนเพจของนักกลยุทธ์ด้านทรัพยากรมนุษย์

Strategic Center Strategic Center
Strategic
Center

สนใจสมัครหลักสูตร สามารถสมัครได้ 2 ช่องทาง


