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หลักสูตร : 6 ทักษะด้านการบริหารสำหรับสุดยอดผู้จัดการ
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ทักษะด้านการวางแผนงานและการบริหารเวลา

    • แผนสามระดับกับผู้บริหาร

    • ทำหนึ่งวันให้มากกว่า 24 ชั่วโมง : เทคนิคที่ผู้จัดการต้องรู้

    • กฏเกณฑ์สู่ความสำเร็จในการบริหารเวลา

ทักษะด้านการแก้ไขปัญหาและการตัดสินใจ

    • แก้ปัญหาและตัดสินใจอย่างมืออาชีพ

    • ปัญหาที่ผู้จัดการพบบ่อยและต้องตัดสินใจ

    • รับมือและแก้ปัญหาด้วยการมองแง่ดี

ทักษะด้านการพัฒนาและปรับปรุงคุณภาพงาน

    • แนวคิดเกี่ยวกับการทำงานให้มีประสิทธิภาพ

    • แนวคิดเกี่ยวกับการปรับปรุงคุณภาพงาน

    • ECRS เครื่องมือสำคัญในการปรับปรุงคุณภาพงาน

ทักษะด้านการบริหารการเปลี่ยนแปลง

    • ผู้บริหารกับการกำหนด Positioning ในการเปลี่ยนแปลง

    • เป้าหมายและแผนการเปลี่ยนแปลงองค์กร

    • การบริหารงานเชิงกลยุทธ์ : ปัจจัยความสำเร็จในการบริหารการเปลี่ยนแปลง

ทักษะด้านการบริหารความขัดแย้ง

    • บริหารความขัดแย้งทางความคิด กรณีที่ผู้บริหารไม่ควรละเลย

    • การจัดการความขัดแย้งในองค์กร : ขัดแย้งระหว่างบุคคลในทีมงาน

    • เทคนิคการป้องกันความขัดแย้ง

ทักษะด้านการบริหารทีม

   • สร้างทีมให้เป็นทีม  • บริหารการพัฒนาทีมสู่ประสิทธิภาพสูงสุด 

                                 (Optimum point)

หลักสูตร : การตลาดเจาะองค์กร

มุมมองการตลาดที่ต่างไปในการทำการตลาดกับลูกค้า

ที่เป็นองค์กร (A Business Marketing Perspective, 

Defining Business Market Sectors)

ความเข้าใจในพฤติกรรมการซื้อของลูกค้าประเภท

องค์กร

การเข้าถึงโอกาสในการตลาด Business to Business

การวางแผนการตลาด B2B (Business Marketing 

Planning : Strategic Perspectives Pricing Strategic

for Business Markets)

การสื่อสารการตลาดสำหรับลูกค้าประเภทองค์กร

และส่วนงานจัดซื้อ

กลยุทธ์การตลาด B2B และการควบคุมแผนการตลาด

(Business Marketing Communications : 

Managing the Personal, Selling Function, 

Controlling Business Marketing Strategies)
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ที่ปรึกษาการตลาดและนักวิชาการตลาด
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หากลูกค้าของคุณเป็นลูกค้า

ประเภทองค์กรหรือบริษัท

นี้คือหลักสูตรการตลาด

ที่ไม่ควรพลาดอย่างยิ่ง
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1. สมัครผ่านทาง Website โดยสเเกน 
    QR Code เพื่อกรอกใบสมัครที่

2. สมัครผ่านช่องทาง Line โดยส่งรูปหรือ
    สแกนใบสมัคร
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เลขประจำตัวผู้เสียภาษี
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สนใจสมัครหลักสูตร สามารถสมัครได้ 2 ช่องทาง

พัฒนาคน พัฒนากลยุทธ์ธุรกิจ ไปกับเรา

(ขอสงวนสิทธิ์สำหรับสมาชิกและผู้ที่สำรองที่นั่งล่วงหน้าก่อน)
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