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ค่าธรรมเนียม 6,800 บาท (ไม่่รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม) 

การวางแผนการขายด้วยกลยุทธ์การขายที่เป็นเลิศ

ประสบการณ์การทำงาน | 
กรรมการผู้จัดการ บริษัท ยูทาเล้นท์ (ประเทศไทย) จำกัด
ที่ปรึกษาและผู้เชี่ยวชาญอาวุโส ฝ่ายทรัพยากรมนุษย์
บริษัท ร่วมทุนระหว่างปูนซิเมนต์ไทย จำกัด (มหาชน)

Sales Planning 

for Salesperson

Course Outline

วงจรการวางแผนการขายสำหรับพนักงานขาย

การประเมินจุดอ่อนและจุดแข็งในการขาย

กำหนดเป้าหมายการขายสำหรับพนักงานขาย

การวางแผนการปฏิบัติการสำหรับงานขาย 

การปฏิบัติตามสูตรวิเศษของ ‘‘McKinley’’

สูตรการตลาดยุคใหม่ที่นักขายต้องใช้

กฎ 20:80 ต่างจากกฎ 10:90 อย่างไร 

การวางกลยุทธ์การเพิ่มยอดขายและ

การสร้าง Sales Productivity

กลยุทธ์การเป็นที่ปรึกษาให้ลูกค้าประเภทร้านค้า/

ช่องทางจัดจำหน่าย

สูตรการสร้าง Sales Performance

การทำ Sales Report & Sales Evaluation

การวางแผนการขายสำหรับลูกค้ารายใหญ่ 

หรือลูกค้าเฉพาะเป็นรายๆไป

การวางแผนในขั้นตอนกระบวนการขายต่างๆ

การวางแผนเก็บเงินจากการขายในสภาพ

เศรษฐกิจขาลง

หลักสูตร : การวางแผนการขายสำหรับนักขายมือโปร

ดร.วิชัย ว่องศิลป์วัฒนา

ประสบการณ์การทำงาน | รองผู้อำนวยการการขาย บริษัท โอสถสภา จำกัด 
และกรรมการผู้จัดการ บริษัท ลัคกี้สตาร์ อินเตอร์เนชั่นแนล (ประเทศไทย) จำกัด

คุณสรวุฒิ หรณพ

HR Head - Thailand & Vietnam, Philips Electronics  (Thailand) Ltd. 
ประสบการณ์การทำงาน | Senior Human Resources Manager, Baxter Healthcare (Thailand) Ltd.
                                   Country Human Resources Manager,Hewlett-Packard (Thailand) Ltd.
                                Human Resources Manager, CDG Group, G-Able Group
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1. สมัครผ่านทาง Website โดยสเเกน 
    QR Code เพื่อกรอกใบสมัครที่

2. สมัครผ่านช่องทาง Line โดยส่งรูปหรือ
    สแกนใบสมัคร
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เลขประจำตัวผู้เสียภาษี
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สนใจสมัครหลักสูตร สามารถสมัครได้ 2 ช่องทาง

พัฒนาคน พัฒนากลยุทธ์ธุรกิจ ไปกับเรา

(ขอสงวนสิทธิ์สำหรับสมาชิกและผู้ที่สำรองที่นั่งล่วงหน้าก่อน)

สมาชิกศูนย์ฯ รับส่วนลด 
สมาชิกศูนย์ฯ 1,500 บาท / ปี

พร้อมรับสิทธิประโยชน์กับทางศูนย์ฯ
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ดร.วิชัย ว่องศิลป์วัฒนา

ประสบการณ์การทำงาน | รองผู้อำนวยการการขาย บริษัท โอสถสภา จำกัด 
และกรรมการผู้จัดการ บริษัท ลัคกี้สตาร์ อินเตอร์เนชั่นแนล (ประเทศไทย) จำกัด


