
ปรับกลยุทธการตลาดอยางไร ฝาวิกฤต ธุรกิจป 2020

กาวขามขอจํากัดตาง ๆ ทางธุรกิจ Break Through the Barriers 

การวิเคราะหพฤติกรรมใหมของลูกคาสูการปรับกลยุทธทางการตลาด

เราควรจะ Re-Customer Target แลวหรือยัง 

แนวทางการมองหาลูกคากลุมใหม

ปรับงายๆ 5W’s 1H ทางการตลาด

Re-Marketing Communication Strategies

ใช Value Proposition Map ในการหาโอกาส

เทคนิค Design Thinking คิดเร็ว ทําเร็ว เริ่มกอน ชนะกอน

ศ.วิทวัส รุงเรืองผล
อาจารยประจําภาควิชาการตลาด 

มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร

ผศ.ดร.มานา ปจฉิมนันท
ประสบการณการทํางาน

ที่ปรึกษาและผูเชี่ยวชาญ NIA 

ดาน Branding และการตลาดออนไลน

พุธที่ 29 เม.ย. เวลา 10.00-11.00 น.

อังคารที่ 28 เม.ย. เวลา 10.00-12.00 น.Key Contents

Key Contents

สวนที่ 1 : วิเคราะหสถานการณทางการตลาด
               ระหวางและหลังวิกฤต

วิเคราะหภาวะเศรษฐกิจไทยและโลกระหวางและหลังวิกฤตโควิท

วิเคราะหศักยภาพลูกคา สวนตลาด (Segment) ใครรอด ใครรวง

และใครจะฟนกอน

วิเคราะหพฤติกรรมของผูบริโภคและลูกคาองคกร ในการปรับหลังวิกฤต

      • Digital Transformation

      • Business Continuity Plan (BCP)

      • การเกิดคนสายพันธใหม

วิเคราะหธุรกิจที่นาจะไดรับผลทั้งทางบวกและทางลบ 

หลังวิกฤตในระยะสั้นและระยะยาว

สวนที่ 2 : ปรับเปลี่ยนกลยุทธทางการตลาด
               ใหเขากับภาวะตลาดที่เปลี่ยนไป

Revise Brand and Product Mix Strategies

Revise Pricing Strategies and Strategies 

for Price War Condition

Survival Strategies

คาธรรมเนียมการฝกอบรมออนไลน 1,500 บาท (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)

อังคาร-พุธที่ 28-29 เม.ย. 63 

อังคาร-พุธที่ 28-29 เม.ย. 63 

LIVE!  TRAINING ONLINE 



@strategiccenter

www.sbdc.co.th
1. สมัครผ่านทาง Website โดยสเเกน 
    QR Code เพื่อกรอกใบสมัครที่

2. สมัครผ่านช่องทาง Line โดยส่งรูปหรือ
    สแกนใบสมัคร
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สนใจสมัครหลักสูตร สามารถสมัครได้ 2 ช่องทาง

พัฒนาคน พัฒนากลยุทธ์ธุรกิจ ไปกับเรา

(ขอสงวนสิทธิ์สำหรับสมาชิกและผู้ที่สำรองที่นั่งล่วงหน้าก่อน)

สมาชิกศูนย์ฯ รับส่วนลด 
สมาชิกศูนย์ฯ 1,500 บาท / ปี

พร้อมรับสิทธิประโยชน์กับทางศูนย์ฯ
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