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ภาพรวมทางการตลาด

Branding VS Marketing VS Selling Strategy

3 ประเด็นสําคัญในการสร้างกลยุทธ์การขายและการตลาดท่ีต้องรู้ : ลูกค้า,  สินค้า และคู่แข่ง

การเลือกและระบุกลุ่มเป้าหมายท่ีสร้างยอดขาย

การวิเคราะห์คู่แข่งขัน 

การวิเคราะห์พฤติกรรมและปัจจัยในการตัดสินใจซ้ือสินค้าของลูกค้า

กลยุทธ์การรักษาและขยายฐานลูกค้า
 
การวิเคราะห์จุดขายของสินค้าและบริการ 

การแสวงหาโอกาสทางด้านการขายและการตลาด 

การสร้างกลยุทธ์ทางการขายและการตลาด 

กลยุทธ์การตลาด (Marketing strategy 4 P’s)

พ 13 ธ.ค. 66Course Outline

www.sbdc.co.thสถาบันฝกอบรม

การขายสินค้าและบริการสําหรับกลุ่มลูกค้าองค์กร (B2B) 
ในปัจจุบันนีมี้ความยากและสลับซับซ้อนมากขึน้ เน่ืองจากปัจจัยหลาย

ประการท่ีเปล่ียนแปลงไป เช่น ผู้บริโภคมีการศึกษาสูง ผู้บริโภคสามารถท่ีจะเข้า
ถึงแหล่งข้อมูลข่าวสารได้มากข้ึน และท่ีสําคัญคือผู้บริโภคมีทางเลือกในการซ้ือสินค้าและบริการมากข้ึนท้ัง Online & Offline 
ดังน้ันผู้บริหารจึงไม่สามารถกําหนดกลยุทธ์การขายและการตลาดเหมือนในอดีตทีผ่่านมาได้อีกแล้ว หากแต่ต้องเป็นผู้ทีมี่ทักษะ
ในการคิด วิเคราะห์เพ่ือจะได้กําหนดกลยุทธ์ได้อย่างเหมาะสมสอดคล้องกับสถานการณ์ท่ีเกิดข้ึน ด้วยเหตุน้ีเองทางสถาบันได้

พัฒนาหลักสูตร “การสร้างกลยุทธ์การขายและการตลาดสําหรับลูกค้ากลุ่มองค์กรธุรกิจ” 
(Sales and Marketing strategy for B2B)

เป็นหลักสูตรถูกพัฒนาข้ึนเพ่ือต้องการให้ผู้บริหารการตลาด ผู้บริหารทีมขายและผู้ท่ีสนใจได้เรียนองค์ความรู้ท่ีสําคัญ 
เพ่ือพัฒนากลยุทธ์ทางการขายสําหรับลูกค้ากลุ่มองค์กรธุรกิจโดยเฉพาะให้ประสบความสําเร็จ 

เพ่ิมยอดขายให้ก้าวเพ่ิมยอดขายให้ก้าว
ด้วยการใช้กลยุทธ์นําด้วยการใช้กลยุทธ์นํา

ดดดดกกรระะโโ
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สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อบรษัิท/องคก์ร

สำนักงานใหญ่

ประเภทธุรกิจ
มือถือ
ที�อยู่

เลขประจำตัวผู้เสียภาษี

ชื�อผูป้ระสานงาน

ตําเเหน่ง/ฝ่าย

โทรศัพท์ มือถือ

สาขา

1

2

3

มือถือ

มือถือ

โทรสาร

E-mail

สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

คาธรรมเนียม 4,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม) 

สนใจสมัครหลักสูตร

@strategiccenter

www.sbdc.co.th

Line

เว็บไซต
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1. เพ่ือให้ผู้บริหารทีมขายสามารถกําหนดกลยุทธ์ทางการขายและการตลาด
   ได้อย่างเหมาะสม
2. เพ่ือสร้างความสําเร็จในการบริหารยอดขาย อีกท้ังยังทราบแนวทางต่าง ๆ 
   ในการรักษา ฐานลูกค้ารวมถึงการขยายฐานลูกค้าให้ได้ตามเป้าหมายท่ีต้องการ
3. สามารถสร้างกิจกรรมทางการตลาดเพ่ือป้องกันการสูญเสียลูกค้า 
    วิเคราะห์กลุ่มเป้าหมาย ลูกค้าและคู่แข่ง รวมถึงสภาพแวดล้อมทางการตลาดได้อย่างลึกซ้ึง
4. เม่ือจบหลักสูตรผู้อบรมสามารถนําองค์ความรู้ไปปฏิบัติงานได้ทันที

ท่ีปรึกษาและผู้เช่ียวชาญด้านการขาย การบริหารทีมขาย 
การตลาด การเจรจาต่อรอง 

ท้ังธุรกิจค้าปลีกและภาคอุตสาหกรรมต่างๆมามากกว่า 18 ปี

คุณไพบูลย์ ล้วนวรวัฒน์

OBJECTIVE


