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หลักสูตร : เทคนิคบริหารงานขาย ใหเปนเลิศ

 เพราะทีมขาย คือหัวใจขององคกร ที่จะสรางงาน สรางรายได สรางกําไร และผูที่อยูเบื้อง

หลังทีมขายที่สําเร็จ คือ หัวหนาทีมขาย หรือผูจัดการงานขาย ที่ตองมีแนวคิด วิธีการ 

ในการบริหารจัดการทีมขาย (Sales Management)ใหเกิดผลงานขายในภาวะที่ไมงายในยุคนี้ 

และหากหัวหนาทีมขาย หรือ ผูจัดการงานขาย มีการบริหารงานขายผิดพลาด 

หรือขาดหลัก แนวทาง วิธีการก็จะทําใหทีมขายไมมียอดขาย ที่สําคัญ “ก็จะไมรูดวยวา จะทําอยางไร? ที่จะทําใหพนักงานขาย

สรางยอดขายใหเกิดขึ้น” ซึ่งหัวหนางานขาย ผูจัดการงานขาย ตองรู และสามารถที่จะนําพาทีมขายของตน ไปใหถึงเปาหมาย

รวมทุกคําตอบ เร�องการบริหารงานขาย

และบริหารคนขายเพ�อยอดขายทะลุเปา
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ทัศนคติ และแนวคิดที่ถูกตองของผูนําทีมขาย ยุคใหม ที่ตองพรอม

แนวทาง การจัดการบริหารทีมขาย อยางมืออาชีพ ที่ยุคนี้ ตองสามารถอยางครบเคร�อง

คุณสมบัติ ของผูนําทีมขายที่สําเร็จ เพ�อนํา และบริหารทีมขายใหพิชิตเปาหมาย

การเขาใจเร�องทักษะขาย อยางถูกตองเพ�อนํา และบริหารทีมขาย ใหสําเร็จ

สูตรในการสรางทีมขาย ใหมีประสิทธิภาพ เพ�อใหเกิดความสามารถทางการขาย

กระบวนการ บริหารทีมขาย ที่หัวหนางาน-ผูจัดการงานขาย ตองรู

เคล็ดลับ แนวทาง ความสําเร็จ ที่หัวหนา – ผูจัดการงานขาย ที่สําเร็จทํามาแลว

 สูตรสําเร็จ วงจรการจัดการบริหารงานขาย ของผูบริหารงานขาย มืออาชีพ

เทคนิคการสอนงาน (Sales Coaching) เพ�อนํา และสรางทีมขายใหเขมแข็ง ไปสรางผลงานขาย

เทคนิคการบริหารดวยการติดตามผลงานขาย เพ�อใหทีมทํางานขายสําเร็จ

 แนวทาง และตัวอยาง การแกปญหาบริหารทีมขาย เพ�อทําใหทีมผลงานดีขึ้น และสรางยอดขาย

 เคล็ดลับ และเทคนิคการสรางตัวเลขเพิ่ม “เทาตัว” ที่ผูบริหารงานขาย มืออาชีพ “ตองรู”

 พรอมตัวอยาง จากประสบการณสรางทีมขายใหหลากหลายองคกร ที่จะไดกลับไปสรางทีมขายใหสําเร็จทันที”

COURSE OUTLINE



สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th
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สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

คุณชนะ กอกิจกําธร

ผูครํ่าหวอดในวงการดานการขาย ที่มีประสบการณมากกวา 30 ป

อดีตTop Sale ที่สรางยอดขายขึ้นกวา 300%

 1. ผูเรียนจะไดแนวคิด แนวทาง สิ่งที่พึงปฏิบัติ ของผูนําทีมขายที่สําเร็จ

 2. ผูเรียนจะไดวิธีการสรางบริหารทีมงานขาย และบริหารคนขาย (People Skill)

3. ผูเรียนจะไดรูแนวทางการทํางานขายอยางมืออาชีพ เพ�อไปสอน สรางทีมใหพิชิตเปาหมาย

4. ไดกรอบ กระบวนการบริหารจัดการงานขาย อยางเปนระบบ สามารถไปบริหารทีมขายไดทันที

5. ไดวิธิสรางทีมขาย และบริหารงานขาย อยางมืออาชีพ เพิ่มยอดขาย ลดอัตราลาออกของทีมฯ

6. ไดรูปแบบ การจัดการบริหารงานขาย ที่แตกตาง และสรางยอดขาย ใหเพิ่มขึ้นอยางยั่งยืน

7. ไดรูปแบบ แนวทางการเพิ่มยอดขายในชวงภาวะที่การแขงขันสูง และสรางทีมขายแบบแตกตาง
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คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)
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