
หลักสูตร

“เผยเคล็ดลับ 
 ชนะทุกการต่อรอง”

เทคนิคการเจรจาต่อรองทางธุรกิจให้ประสบความสําเร็จ

ใจและเจรจาต่อรอง  

 ทักษะในการโน้มน้าวใจและเจรจาต่อรอง  
ถือได้ ว่าเป็นหน่ึงในทักษะท่ี สําคัญสําหรับ
นักขาย ผู้บริหารงานขาย และนักธุรกิจ 
ท่ีประสบความสําเร็จเ น่ืองจากเป็นทักษะ
ท่ี นําพาตนเอง ไป สู่ เ ป้ าหมาย ท่ี ต้องการ  
อีกท้ังยังทําให้คู่เจรจาหรือลูกค้ามีความประทับใจ
ในการเจรจาธุรกิจด้วย  แต่การนําพาตนเองไปสู่
เป้าหมายท่ีต้องการน้ันเป็นส่ิงท่ีไม่ง่ายนักสําหรับ
ผู้ท่ีขาดทักษะ  เหตุเพราะไม่สามารถนําเสนอหรือ
ช้ีให้คู่เจรจาเห็นประโยชน์ของส่ิงท่ีตนเองกําลัง
นําเสนอ อีกท้ังยังไม่สามารถท่ีจะสร้างความ
ปร ะ ทั บ ใ จ ใ นก า ร เ จ ร จ าท า งก า ร ค้ า ไ ด้  
น่ี คื อความแตกต่ างร ะห ว่ าง ผู้ ท่ี มี ทั กษ ะ
และขาดทักษะ  เพ่ือสร้างความสําเร็จในงานขาย  
การบริหารงานขายและการดําเนินธุรกิจ  ทาง
สถ า บั น จึ ง ไ ด้ ทํา ก า ร พัฒน า ห ลั ก สู ต ร  
“เทคนิคการเจรจาต่อรองทางธุรกิจให้ประสบ
ความสําเร็จ” (Business Negotiation skill)

        เรียนรู้หลักการท่ีสําคัญต่างๆ ท่ีจะใช้ใน
การโน้มน้าวใจและเจรจาต่อรองทางธุรกิจ  โดย
จะเน้นหลักการสําคัญต่างๆ ท่ีสามารถนําไป
ประยุกต์ใช้เพ่ือสร้างความสําเร็จในการโน้มน้าว

COURSE OUTLINE

การโน้มน้าวใจ VS การเจรจาต่อรอง
เคร่ืองมือท่ีสร้างความสําเร็จใน
การดําเนินธุรกิจ
สร้างความได้เปรียบในการเจรจาต่อรอง
ผ่านการต้ังเปา้หมาย
กระบวนการท่ีสร้างความสําเร็จ
ในการเจรจาต่อรอง
เทคนิคการประยุกต์ใช้การเจรจา
ต่อรองในรูปแบบต่าง ๆ 
เทคนิคการเจรจาต่อรองให้บรรลุเป้าหมาย 
(Win-Win Negotiation)
เจรจาต่อรองอย่างไร…ให้หลังไม่ชนฝา!!
การอ่านและการวิเคราะห์คู่เจรจาต่อรอง
การสร้างอํานาจในการเจรจาต่อรอง
Workshop “เจรจาต่อรองอย่างไร
ให้ประสบความสําเร็จ”
ถาม - ตอบ
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สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อบริษัท/องค์กร

สำนักงานใหญ่

ประเภทธุรกิจ
มือถือ
ที�อยู่

เลขประจำตัวผู้เสียภาษี

ชื�อผู้ประสานงาน

ตําเเหน่ง/ฝ่าย

โทรศัพท์ มือถือ

สาขา

1

2

3

มือถือ

มือถือ

โทรสาร

E-mail

สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)

สนใจสมัครหลักสูตร

@strategiccenter

www.sbdc.co.th

Line

เว็บไซต

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

อ.ไพบูลย ลวนวรวัฒน

เพ่ือให้ผู้เข้าสัมมนาทราบหลักการท่ีสําคัญในการโน้มน้าวใจและการเจรจาต่อรอง
เพ่ือสร้างความได้เปรียบในการโน้มน้าวใจและการเจรจาต่อรอง
เรียนรู้หลักการท่ีสําคัญเพ่ือใช้ในการวิเคราะห์คู่เจรจาต่อรอง
เรียนรู้ถึงเทคนิคในการแก้ปญัหาเฉพาะหน้าเม่ือเผชิญกับสถานการณ์ท่ีไม่ได้คาดคิด
สร้างความประทับใจในการเจรจาต่อรองเพ่ือสร้างความสําเร็จ
อย่างย่ังยืนในการดําเนินธุรกิจ

หลักสูตร

ที่ปรึกษาและผูเชี่ยวชาญดานการขาย

 การบริหารทีมขาย การตลาด การเจรจาตอรอง

ทั้งธุรกิจคาปลีกและภาคอุตสาหกรรมตางๆ มามากกวา 17 ป

เวลา 09.00-16.00 น.
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