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ความสําคัญของการ
มีแผนการขายท่ีดี

แนวคิดท่ีถูกต้อง 
เม่ือจะสร้างแผนการขาย

ข้อมูล ส่ิงท่ีต้องคํานึง
เม่ือจะทําการวางแผนงานขาย

การจัดการข้อมูลต่าง ๆ
เพ่ือสร้างแผนการขายอย่างมืออาชีพ

หลัก แนวทาง การสร้างแผนขาย
อย่างมีเปา้หมาย (SMART Goal)

การเข้าใจเร่ืองการขาย เพ่ือวางแผน
การขายอย่างมีแนวทางขาย
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 เพราะทีมขาย คือหัวใจขององค์กร ท่ีจะสร้างงาน สร้างรายได้ สร้างกําไร 
และหากคนขาย “ขาดแผน แนวทางการสร้างยอดขายท่ีถูกต้อง” 

ก็จะทําให้ “ยอดขายไม่เปน็ไปตามเปา้หมาย” ดังน้ัน คนขายจึงจําเปน็ท่ีจะต้อง
“มีแผนทํางานขาย (Sales Plan) แบบท่ีสามารถนําไปดําเนินการทํางานขายให้สําเร็จตามแผน” 

ซ่ึงการจะมีแผนทํางานขายท่ีดี ก็ต้องรู้วิธีท่ีจะทําการสร้างแผนอย่างถูกต้อง  

การรู้กลยุทธ์การขายแต่ละแบบ 
เพ่ือทําให้วางแผนขายสําเร็จ 
จากรู้จริงเร่ืองขายเช่นกลยุทธ์
การขายแบบ Inbound Sales ,
Outbound Sales : Field Sales

การวางแผนงานขายในแต่ละ
ลักษณะลูกค้า (Account Plan)

การปฏิบัติการขายตามแผน
ท่ีได้สร้างไว้ (Action Plan)

การใช้แผนสํารอง และแผนฉุกเฉิน 
ในกรณีแผนหลักไม่สําเร็จ

เคล็ดลับ เทคนิคของมืออาชีพ 
เม่ือจะทําการสร้างแผนขาย
ให้ยอดขายสําเร็จเร็วข้ึน

การจัดการ การวางแผนงานขายแต่ละลูกค้า
อย่างมืออาชีพ (Account Management)

www.sbdc.co.th สถาบันฝึกอบรม



คุณชนะ ก่อกิจกําธร
ผู้คร่ําหวอดในวงการด้านการขาย

ท่ีมีประสบการณ์มากกว่า 30 ปี
อดีตTop Sale ท่ีสร้างยอดขายข้ึนกว่า 300%
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ผู้เรียนจะได้แนวคิด แนวทาง ส่ิงท่ีพึงปฏิบัติ ของผู้นําทีมขายท่ีสําเร็จ
ผู้เรียนจะได้รับเทคนิค วิธีการท่ีจะทําการสร้างแผนขายอย่างมืออาชีพ
ผู้เรียนจะได้รู้เทคนิคการสร้างเปา้หมาย เพ่ือสร้างแผนขายอย่างสามารถปฏิบัติได้
ผู้เรียนจะได้รู้เทคนิคการขายแบบมีกลยุทธ์ เพ่ือทําให้สําเร็จตามแผนการขาย
ได้วิธิสร้างทีมขาย และบริหารงานขาย อย่างมืออาชีพ เพ่ิมยอดขายลดอัตราลาออกของทีมฯ
ผู้เรียนจะได้ฝกึสร้างแผนการขายในธุรกิจจริงของตนมาสร้าง และนําไปใช้งานจริงทันที
 

OBJECTIVE

สนใจติดตอสอบถามที่ ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ 

โทร : 085-485-8825 หรือ www.sbdc.co.th

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อ
ตําแหน่ง/ฝ่าย
E-mail

ชื�อบรษัิท/องคก์ร

สำนักงานใหญ่

ประเภทธุรกิจ
มือถือ
ที�อยู่

เลขประจำตัวผู้เสียภาษี

ชื�อผูป้ระสานงาน

ตําเเหน่ง/ฝ่าย

โทรศัพท์ มือถือ

สาขา

1

2

3

มือถือ

มือถือ

โทรสาร

E-mail

สมาชิกศูนยฯ รับสวนลด 10 % 

สมาชิกศูนยฯ 1,500 บาท / ป 

พรอมรับสิทธิประโยชนกับทางศูนยฯ 

(ขอสงวนสิทธิ์สําหรับผูที่สํารองที่นั่ง

ลวงหนากอน)

โอนเงินเขาบัญชี

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด(มหาชน) 

สาขาศรีวราทาวนอินทาวน บัญชีออมทรัพย

เลขที่ 609-2-01313-6 

***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม

การชําระเงิน

ชําระโดยสั่งจายเช็ค/แคชเชียรเช็ค ขีดครอม 

สั่งจายในนาม 

"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

สนใจสมัครหลักสูตร

@strategiccenter www.sbdc.co.th
Line เว็บไซต

คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)


