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" เรียนรู้วิธีและเครือ่งมือการวิเคราะห์ตลาด สู่การกําหนดกลยุทธ์
และ Action Plan ทีใ่ช้งานได้จริง! "  พร้อม Workshop จากเคสจริง!

Course Outline

ภาพรวมการวิเคราะห์และกําหนดกลยุทธ์ทางการตลาด

การวิเคราะห์สถานการณ์ทางการตลาด เพ่ือกําหนดกลยุทธ์ (Situation Analysis for MKT Stg) 

  กรอบการวิเคราะห์ตลาด (Market Analysis) และแหล่งข้อมูล (Data Source) 

  เพ่ือหาขนาดและการเติบโตของตลาดศักยภาพ

  แนวโน้มทางการตลาดและ พฤติกรรมลูกค้า ปี 2025

  การวิเคราะห์ช่องว่างของทรัพยากรองค์กรกับโอกาสในอนาคต (Gap Analysis)

  Business Model Canvas - As Is

การกําหนดเป้าหมายและตัวชี้วัดทางการตลาด (Marketing Objectives and KPI)

การกําหนดกลยุทธ์ทางการตลาด (Marketing Strategies)

  Customer Strategy – กลยุทธ์การมุ่งเน้นกลุ่มลูกค้า

     Customer Journey

     Persona 

  Value Proposition Strategy - กลยุทธ์การสร้างคุณค่าที่แตกต่าง

  Value Innovation Strategy 

  Case Study : Marketing Strategies 

  Workshop : Creative Marketing Strategies

การกําหนดส่วนประสมทางการตลาด เพ่ือรองรับกลยุทธ์ (Marketing Offering In Action)

     หลักสูตรนี้มุ่งเน้นการทําความเข้าใจและเรียนรู้กลยุทธ์ทางการตลาดเชิงลึก 
เพ่ือให้นักการตลาด "รู้จริง" และ "ตัดสินใจได้" โดยมุ่งให้เข้าใจวิธีการและเครื่องมือการวิเคราะห์ทางการตลาด 

เพ่ือนํามาใช้ในการกําหนดกลยุทธ์ทางการตลาด และส่วนประสมทางการตลาดเชิงปฏิบัติ (Action Plan) 
ผ่าน Workshop ที่ใช้กรณีศึกษาจากความสําเร็จจริง เพ่ือเพ่ิมประสิทธิภาพในการตัดสินใจ
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1. ได้แนวคิดและมุมมองในการวิเคราะห์ทางการตลาดในรูปแบบต่าง ๆ
2. เข้าใจเครื่องมือการวิเคราะห์ทางการตลาดที่เหมาะสมกับธุรกิจ
3. สามารถนําเครื่องมือในการวิเคราะห์ทางการตลาด
   ไปประยุกต์ใช้ในการกําหนดกลยุทธ์ทางการตลาดที่งานได้จริง
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***หมายเหตุ หากตองการยกเลิกหลักสูตรตองแจงลวงหนาอยางนอย 3 วัน 

มิฉะนั้นทานตองชําระคาใชจายรอยละ 30 ของคาธรรมเนียมการอบรม
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"บริษัท ศูนยพัฒนากลยุทธทางธุรกิจ จํากัด" 

เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0105539066692

1755 ซ.ลาดพราว 94 ถ. ลาดพราว แขวงพลับพลา 

เขตวังทองหลาง กรุงเทพฯ 10310

สนใจสมัครหลักสูตร
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Line เว็บไซต

คาธรรมเนียม 7,800 บาท  (ไมรวมภาษีมูลคาเพิ่ม)

Objectives

ศ.วิทวัส รุ่งเรืองผล 
กูรูด้านการตลาดระดับประเทศ

อาจารย์ประจําภาควิชาการตลาด 
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